
無料オンライン説明会へのお申込みはコチラから 視聴可能時間 
8：00～15：00
説明会30分

加盟店実績紹介15分
右のQRコードからお申込みください。 ▶▶▶▶▶▶▶

■開催日時　9/8（木）　9/14（水）　9/21（水）　9/27（火）　　■参加費用　無料
　

※上記時間のお好きなタイミン
　グでご視聴いただけます。
※カメラ・マイク不要

https://is.gd/nico2209ニコレン 9月説明会
※参加申込の方に視聴URLをお送りします。開催日にPC・スマホ等でご視聴ください。

お問い合わせはコチラ　TEL：045-943-7263（セミナー事務局）
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貴社店舗のレンタカー収支ポテンシャルがわかる！
「①収支予測表」と「②ニコレン既存会員分布マップ」をプレゼント！
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参加特典無料オンライン説明会

ニコレンのアクティブユーザーが貴社SSの周辺にどれほど存在するかがわかります！

貴社SSでニコレンを開業した場合に想定される、月間売上・利益をシミュレート！



大阪日本橋店／丸三石油株式会社

練馬南田中店／株式会社井口鉱油

板橋常盤台店／株式会社ババウチ石油

このご時世、どの事業でも実績を伸ばすことが困難。
ニコレン誕生年に加盟した当社も、運営は細々とした
ものだった。

フルサービスのため、いかに効率的に油外収益を
上げるかが課題。

油外収益の柱とすべき商材をずっと探していた。

コロナが流行して以来売上は右肩上がりで、
“生活の足”としての存在意義を強く実感しています。
ニコレンを開業した当初は『古い車を安く貸す』というビジ
ネスでしたが、最近は本部が打ち出す『若い人気車を安く
貸す』という方針へ切り替えたところ、次々と新規のお客様
がご利用されるようになりました。そして良い車を安く使え
ればリピーターは必ず増えます。ニコレンのビジネスモデ
ルは自然と好循環が生まれるように設計されています。

レンタカー、そしてニコレンであったからこそ、
片手間で簡単に収益化が実現しました。
インターバル時間・直前予約受入れ時間など、細かい
営業条件を自店都合で調整できるのも助かります。
20年から「ニコパスアプリ」が急速に普及したことで、
利用客急拡大と店頭業務半減が同時に実現しました。

レンタカーの成長性を長い間甘く見ていました。
ニコレンの売上最大化手順を知ってから、その
手順通りに店舗運営をしてきただけですが、この
2年間売上はうなぎ上りです。
今ではレンタカーがダントツで収益の柱となり、まだ伸
びしろがあるので事業拡大を進めています。マーケット
が大きい場所で出店するなら、レンタカーに本気で取
り組むことをお勧めします。
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19年
20年

  【月間平均売上】

21年
22年

160万円
220万円

590万円
1,030万円

19年
20年

  【月間平均売上】

21年
22年

110万円
170万円

270万円
350万円

19年
20年

  【月間平均売上】

21年
22年

186万円
216万円

275万円
335万円

代表取締役社長　馬場内大造  様

代表取締役社長　安里義弘  様

代表取締役社長　井口清三  様

実際にニコレン店を運営し、
どのように感じているかお聞きしました。声

お客様の


