
ゼロから1000社を開拓できた

『社長集客DMマスター講座』

ゼロセン ZERO1000



1,000社の新規開拓が仕組み化できた１つの武器
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この講座で得れるもの

□新規の法人を開拓することができます

□新規の社長アポが取れるようになります

□新規の社長をセミナーに集客ができるようになります

□時間と労力をかけずに社長集客ができるようになります

□集客と契約の数がコントロールできる仕組みが手に入ります



対象

BtoB企業

法人の社長が相手のビジネス

© 2020 Zero1000 OfficeTV inc

ZERO1000



会社概要

社 名 株式会社OfficeTV (オフィスティーヴィー)

本 社 東京都渋谷区桜丘町29-16 Selfista Shibuya7F 

代表者 代表取締役 藤原 智浩

事 業
新規獲得コンサルティング事業「ゼロセン」
常時接続テレビ会議システム事業「OfficeTV」

資本金 9,800,000円

©2020 OfficeTV inc.
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株式会社OfficeTV 代表取締役 藤原智浩

兵庫県生まれ
大阪市立大学卒業後、TSUTAYAを運営するCCC(カルチュア・コンビニエンス・クラブ)入社。
その後、学生時代に参加したセミナーでたまたま同席だった方が、
マンションの一室でクラウドシステムを開発中だと聞き、上場企業を辞め株式会社SEVENTEENで起業。

金なし・コネなし・実績なしのオール０から販売を始め、
6年で1,000社を開拓した経験を持つ。

現在は法人獲得のトータルプロデューサーとして、
マーケティングからセールスまで、売れる仕組み作りをサポート。

オンラインとオフラインの両方を活用した法人獲得までの一気通貫した仕事は、
個人事業主から東証１部上場企業の社長まで多方面より高い評価を得ている。

【主な実績】
・ベンチャー企業の社長アポイントを年10件⇒年400件に変え、負債-4,000万から累計売上10億円超えを達成
・コンサルタントとして起業した個人事業主が５ヶ月で売上1,000万超えを達成
・東証１部上場企業が１ヶ月で見込み客10倍、1,300万円の売上UP

【メディア実績】
・自動車業界紙で最多の月刊４万部を誇る業界誌ユーストカーＮＥＷＳで連載中
・創刊から15年以上続く「日本経営合理化協会」の月刊ＣＤ経営塾で講師を務める

講師紹介
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【メディア実績の一例】
・業界紙での連載
・創刊から15年以上続く
「日本経営合理化協会」

月刊ＣＤ経営塾講師

講師紹介



解決策

１０００社を顧客を獲得できた

『社長集客DM』マスター講座

© 2020 Zero1000 OfficeTV inc

ZERO1000

ゼロから1,000社を獲得する仕組みを構築した講師が教える



「社長集客DM」マスター講座
カリキュラム

© 2020 Zero1000 OfficeTV inc

1.６カ月（全６回）社長集客DMを完全にマスターする本講座

2.１人１人に適した社長集客戦略を見極める
藤原智浩によるグループコンサルティング

3.レベルや用途に合わせて、そのまま活用できるテンプレートの提供

4.現場で培った最新ノウハウや事例を余すことなく公開する
Zero1000コミュニティ

5.顧客獲得思考が手に入る音声、メルマガ



プログラム1.「社長集客DM」完全マスター＆実践セミナー

© 2020 Zero1000 OfficeTV inc

本講座日程例：
第１講.４月 ８日（金）
第２講.４月２２日（金）
第３講.５月１３日（金）
第４講.５月２７日（金）
第５講.６月 ３日（金）
第６講.６月１７日（金）

実践 ３ヶ月（毎月の報告会）

隔週金曜日に講座を実施、 ３ヶ月で習得を行い、
３ヶ月で実践し、社長DM集客を完全マスターする



第１講
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・ゼロから１，０００社を獲得した仕組み

・社長集客DMの全体像

・誰でも文章をお金に変えることができる
コピーライティングの極意



東証1部上場企業の社長さえ開拓できる郵送DM

封筒 挨拶状 返信用紙 チラシ ストーリーレター



第２講
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・お金の源泉を構築するリストビルディング

・BtoBビジネスで一生集客に困らない
熱意ある見込み客のいる５つの場所

・ライバルを丸裸にするスコープリサーチ法



© 2020 Zero1000 OfficeTV inc

法人を獲得するにはターゲットを社長にする

・決済権がある

集客の勝ちパターンを見つける

見込み客をベースに社長リストを作成する

・集客ができないのはリストが無いから
・リストは自社で作るか借りるかのどちらか

アイミツ【WEBマーケティング③】https://imitsu.jp/ ■会社概要、企業情報が記載されているURL ■HP記載の正式名称、(株)など略さない ■都道府県から入力、ビル名は入れない

担当者 No. サービス名 企業URL 企業名 住所

長嶺翠 1 ネット広告会社 https://willbe-inc.co.jp/company/ 株式会社ウィルビー 東京都渋谷区代々木4-59-3

長嶺翠 2 ネットリサーチ会社 https://ibridge.co.jp/company/ アイブリッジ株式会社 大阪府大阪市福島区福島 6丁目13-6

粟田ちえみ 3 ネットリサーチ会社 https://gmo-research.jp/company/info GMOリサーチ株式会社 東京都渋谷区桜丘町26番1号

粟田ちえみ 4 ネットリサーチ会社 https://www.lancers.co.jp/company/ ランサーズ株式会社 東京都渋谷区渋谷3丁目10-13

粟田ちえみ 5 ネットリサーチ会社 https://www.anvie.co.jp/ ANVIE株式会社 東京都千代田区神田和泉町1-8-11

粟田ちえみ 6 ネットリサーチ会社 https://www.nik-prt.co.jp/npcreation/about_us.htmlNP CREATION 東京都板橋区舟渡3-7-16

粟田ちえみ 7 ネットリサーチ会社 https://www.jbsvc.co.jp/corporate/outline/company_overview/profile.htmlＪＢサービス株式会社 東京都新宿区新宿4-2-23 

粟田ちえみ 8 ネットリサーチ会社 https://www.kyodoprinting.co.jp/company-profile/org.html共同印刷株式会社 東京都文京区小石川4丁目14番12号

粟田ちえみ 9 ネットリサーチ会社 https://www.mkyosho.co.jp/company/profile/ 名鉄協商株式会社 名古屋市中村区名駅南二丁目14番19号

粟田ちえみ 10 ネットリサーチ会社 https://vectis.co.jp/company/ 株式会社ベクティス 東京都渋谷区円山町26-7-301

粟田ちえみ 11 ネットリサーチ会社 https://www.1stbit.co.jp/company/profile/ 株式会社ファーストビット 東京都千代田区神田司町2-13

粟田ちえみ 12 ネットリサーチ会社 https://www.helena.jp/company_profile 株式会社ヘレナメディアリサーチ 茨城県土浦市小松1-31-2

粟田ちえみ 13 ネットリサーチ会社 https://valueagent.co.jp/company 株式会社バリューエージェント 大阪府大阪市淀川区西中島3-9−12

粟田ちえみ 14 ネットリサーチ会社 https://idearecord.co.jp/company/overview/ 株式会社イデア・レコード 東京都新宿区西新宿7-8-10

粟田ちえみ 15 ネットリサーチ会社 https://japan.wipgroup.com/about/overview/ ワールドインテリジェンスパートナーズジャパン株式会社東京都千代田区平河町 1-6-8

粟田ちえみ 16 ネットリサーチ会社 https://www.macromill.com/company/profile.html株式会社マクロミル 東京都港区港南2-16-1 

粟田ちえみ 17 ネットリサーチ会社 https://www.justsystems.com/jp/corporate/profile.html株式会社ジャストシステム 東京都新宿区西新宿6-8-1　

粟田ちえみ 18 ネットリサーチ会社 https://neo-m.jp/company/profile/ 株式会社ネオマーケティング 東京都渋谷区南平台町16-25

粟田ちえみ 19 ネットリサーチ会社 https://www.nrc.co.jp/about/profile/index.html 株式会社 日本リサーチセンター 東京都墨田区江東橋4-26-5

粟田ちえみ 20 ネットリサーチ会社 https://www.intage.co.jp/company/place/ 株式会社インテージ 東京都千代田区神田練塀町3番地

粟田ちえみ 21 ネットリサーチ会社 https://www.cross-m.co.jp/company/ 株式会社クロス・マーケティング 東京都新宿区西新宿3-20-2 

粟田ちえみ 22 ネットリサーチ会社 https://www.onoff.ne.jp/about/#company 株式会社オノフ 東京都渋谷区神宮前3-35-19

粟田ちえみ 23 ネットリサーチ会社 https://www.jma-net.com/corporate/overview/ 株式会社ジャパン・マーケティング・エージェンシー東京都渋谷区宇田川町13-11

粟田ちえみ 24 ネットリサーチ会社 https://www.n-info.co.jp/company/outline 日本インフォメーション株式会社 東京都中央区銀座3丁目15-10 

粟田ちえみ 25 ネットリサーチ会社 https://www.facecom.co.jp/company/ 株式会社フェイス・コム 東京都渋谷区神宮前1-5-8

粟田ちえみ 26 ネットリサーチ会社 https://insight.rakuten.co.jp/company/info.html 楽天インサイト株式会社 東京都世田谷区玉川一丁目14番1号

粟田ちえみ 27 ネットリサーチ会社 https://www.e-ringo.co.jp/company 有限会社RINGO 東京都杉並区和泉4-44-1

粟田ちえみ 28 ネットリサーチ会社 https://linecorp.com/ja/company/info LINE株式会社 東京都新宿区四谷一丁目6番1号 

粟田ちえみ 29 ネットリサーチ会社 https://www.rjc.co.jp/company/outline/ 株式会社RJCリサーチ 東京都渋谷区渋谷2-12-19

粟田ちえみ 30 ネットリサーチ会社 https://www.nikkei-r.co.jp/corporate/profile/ 株式会社日経リサーチ 東京都千代田区内神田2-2-1

粟田ちえみ 31 ネットリサーチ会社 https://www.asmarq.co.jp/company/outline/ 東京都渋谷区東1-32-12 渋谷プロパティータワー4F

粟田ちえみ 32 ネットリサーチ会社 https://www.trans-cosmos.co.jp/company/information/companyinfo.htmlトランスコスモス株式会社 東京都豊島区東池袋3-1-1 

粟田ちえみ 33 ネットリサーチ会社 https://www.f-logi.com/company/overview/ 船井総研ロジ株式会社 東京都千代田区丸の内1-6-6

粟田ちえみ 34 ネットリサーチ会社 https://www.d-select.co.jp/company/ 株式会社データセレクト 愛知県豊明市阿野町昭和5-1

粟田ちえみ 35 ネットリサーチ会社 https://www.tis.co.jp/company/information/ TIS株式会社 東京都新宿区西新宿8丁目17番1号

粟田ちえみ 36 ネットリサーチ会社 https://www.genius-web.co.jp/company/ 株式会社ジーニアスウェブ 大阪府大阪市北区梅田1-1-3 

粟田ちえみ 37 ネットリサーチ会社 https://contact.mynavi.jp/about/ 株式会社マイナビダイレクト 東京都千代田区一ツ橋1-1-1

粟田ちえみ 38 ネットリサーチ会社 https://www.nexer.co.jp/about 株式会社NEXER 東京都豊島区池袋2-43-1

粟田ちえみ 39 ネットリサーチ会社 https://www.x-tra.jp/company Xtra株式会社 東京都千代田区神田鍛冶町3-7-21

粟田ちえみ 40 ネットリサーチ会社 https://www.axis-corp.com/company/info/ 株式会社アクシス 岐阜県岐阜市金宝町1-3

粟田ちえみ 41 ネットリサーチ会社 https://www.iid.co.jp/company/ 株式会社イード 東京都中野区本町一丁目32番2号

粟田ちえみ 42 ネットリサーチ会社 https://www.dohouse.co.jp/info/ 株式会社ドゥ・ハウス 東京都港区新橋6-20-2

粟田ちえみ 43 ネットリサーチ会社 https://innova-jp.com/company/ 株式会社イノーバ 東京都新宿区市谷船河原町9-1

粟田ちえみ 44 ネットリサーチ会社 https://www.nttcoms.com/about/ NTTコム オンライン・マーケティング・ソリューション株式会社東京都品川区大崎1丁目5番1号 

粟田ちえみ 45 ネットリサーチ会社 https://www.adeccogroup.jp/about/company アデコ株式会社 東京都千代田区霞が関3-7-1

粟田ちえみ 46 ネットリサーチ会社 https://www.gpol.co.jp/company/information/index.html株式会社ジーピーオンライン 大阪府大阪市北区堂島浜2丁目2-28

粟田ちえみ 47 ネットリサーチ会社 https://www.l-i-s.jp/info/ 株式会社ライズ 東京都品川区西五反田２−９−７

粟田ちえみ 48 ネットリサーチ会社 https://www.mellinks.co.jp/mellinks.html 株式会社 メルリンクス 東京都練馬区石神井町2-31-11-207

粟田ちえみ 49 ネットリサーチ会社 https://hp-shop.co.jp/company/ 株式会社　Home Page Shop 愛知県名古屋市天白区植田3丁目1507 

粟田ちえみ 50 ネットリサーチ会社 https://www.tokyo-shoseki.co.jp/aboutus/information.html東京書籍株式会社 東京都北区堀船 2-17-1



第３講
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・無名商材が認識を拡散し信頼に変える
ストーリーレター作成法

・売れる文章には必ず描かれている
たった１つのポイント

・初めまして！の人に営業マンではなく、
専門家として見られる演出法



東証1部上場企業の社長さえ開拓できる郵送DM

封筒 挨拶状 返信用紙 チラシ ストーリーレター



第４講
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・新規客をあり得ないほど殺到させる
コンセプト設計

・継続的に人を呼び込む
無料オファーテンプレート

・熱狂的なファンだけを集めるターゲット選定術



長期的に売れ続けるコンセプトメイキング

ZERO1000



第５講
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・社長集客DMを送る３ステップ

・効率を最大化する外部業者の見つけ方

・お勧め時短アイテム



第６講
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・見込み客を虜にするファーストアプローチ

・成約率を高める提案書１４の基本構成

・一切売り込まずに成約を勝ち取る
９ステップ確認セールス



ファーストアプローチで仕事が取れる名刺・自己紹介の作成



プログラム２.プラチナグループコンサルティング
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・藤原智浩のグループコンサルティング

・商品サービスに応じた社長集客DMの作り方を
アドバイス

・仲間の事例も学べ数多くの成功パターンを知る



プログラム３.専用サイトにて講義を公開
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・全６回の講義を撮影、録画、公開

・講義不参加の場合でも安心

・後日ビデオで何度でも学習、復習できる



プログラム４.グループチャットでサポート
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・進めていく上で疑問質問がでたらチャットで質問

・質問への回答

・アドバイス



特典

さらに、成功を確実にする５つの特典



特典①

そのまま真似して使える
売れた社長集客DMテンプレート



特典②
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読み流すだけで顧客獲得思考が身につく
1日1通、180通のメールマガジン



特典③

聞き流しながら3週間でマスターする顧客獲得 思考
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「ゼロセンBtoB顧客獲得 音声プログラム」

Day1.ビジネスとは価値と価値の交換
Day2.価値は相手の感情が決める
Day3.見込み客の現実を常に把握する
Day4.無料お試しの目的と使用法
Day5.実績を告知して認知させる
Day6.2つの仕組みを構築する
Day7.リストフォルダーを狙う
Day8.小さくテストし反応率を確認する
Day9.原型が出来たら広告で複製する
Day10.作る前にテスト販売する

Day11.売れるコンセプトを作る
Day12.短期的欲求を狙う
Day13.売上を構成している3つの要素を分解する
Day14.種まきが3か月後を決める
Day15.初めの7秒がその後の7年を決定づける
Day16.信用と信頼を得る
Day17.3C分析を意識し、戦略を考える
Day18.新規事業を成功させる鉄則
Day19.競合に打ち勝つ2つの戦略
Day20.2つの市場を意識しセールスする
Day21.達成欲を意識し次の願望を共有する



特典④
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メディアの責任者紹介

メディア実績はあなたの武器になります。

講師出演した日本経営合理化協会の責任者をご紹介します。

全国の社長にアピールしたい方や
メディアでの実績が欲しい方に
とっては貴重な機会となります。

＊審査制



特典⑤
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本講座終了後のグループコンサルティング

温泉地で開催



実績一例
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紹介、交流会頼り

⇒過去最高月商を達成、大型契約



実績一例
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根性論

⇒仕組み化



実績一例

©2020 OfficeTV inc.



人や労力に依存しない、集客の勝ちパターン。
自由を手にする仕組みのパワー

社員が手動でリスト作成
やみくもテレアポで疲弊
セミナー参加0人か1人

リスト作成の自動化
仕組みの電話セールス
セミナー満席で人数制限



ゼロから１０００社を獲得した
「社長集客DM」マスター講座

© 2020 Zero1000 OfficeTV inc

1.本講座 全６回（６０万円）

2.６ヶ月間フォローアップ（３０万円）

3.グループコンサルティング（１０万円）

4.Zero1000コミュニティへの招待（５万円）

5.回数無制限のチャットサポート（プライスレス）

6.成功を加速させる５つの特典（３０万円）

合計：１３５万円＋プライスレス

⇒５0万円



全額返金 保証

『社長集客』を保証します

目的は社長集客の勝ちパターンを作ること。

もし、講座でお伝えする内容を実行しても効果がでなかったら、全額返金します

＊ただし、合理的アドバイスに対し80％以上の行動をお願いします。



お支払い方法

・一括払い ：５０万円

・6分割払い ：１０万円

・12分割払い ：６万円

＊一括特典：藤原智浩とのプライベート個別コンサルティング６0分

(来社)

(税別)



自社、グループ会社の直近事例

©2020 OfficeTV inc.

自社セミナー誘導

1年で

新規法人２０４社

法人新規アポ

3ヶ月で150社



金なし・コネなし・実績なし

背景

顧客ゼロ時代



新規事業で立ち上げた商品が売れない！

既存社員では成果が出ない！

とお困りではないですか？

ゼロから1,000社を開拓した仕組みを活用し、

新規事業や既存事業を最短３ヶ月で

軌道にのせる具体策

「事業立ち上げの時にこんな人に会いたかった！」

ということを仕事に



金なし・コネなし・実績なしのオールゼロから１，０００社を

開拓した法人獲得理論です。

独自のマーケティング＆セールス理論で「社長集客を自動化」し

「新規客が獲得出来ない」というお困りごとを解決します。

ZERO1000とは？



ZERO1000の効果

新規獲得

(集客＆営業)の

勝ちパターンが無い

属人的

偶発的

肌感覚

ZERO1000

➡

目指す姿

新規獲得

(集客＆営業)の

勝ちパターンがある

仕組み化

再現性

理論化



ご縁があれば嬉しいです。

ありがとうございました。

あなたのビジネスが

上手くいきますように。

© 2020 Zero1000 OfficeTV inc


